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Over Anderz Makelaar
Anderz Makelaar bestaat 15 jaar en Martin is al meer
dan 20 jaar actief op de woningmarkt in Groningen. Het
is een kleinschalig specialistisch kantoor met een
integer karakter, een sympathieke houding en een
hands on mentaliteit.

Martin is dagelijks onderweg als aankoopmakelaar,
verkoopmakelaar, expat expert en voor waarde-
bepalingen. Quwendy is op kantoor eerste
contactpersoon. Zij houdt zich vooral bezig met de
communicatie, het papierwerk, presentatie,
processen en de planning. Wij zijn een team zowel
zakelijk als privé. Onze samenwerking brengt een
warme sfeer in de zaak en wij geloven dat dit
bijdraagt in de klantreis van opdrachtgevers:
“Laagdrempelig;  vertrouwd, helder & deskundig”
aldus (voormalig) klanten.

Wij zijn een stage- leerbedrijf en zo hebben wij elk
jaar een student die meeloopt met alles wat ons
dagelijks bezighoudt én om ons enthousiasme voor
het vak te delen. Daarnaast hebben wij nauwe
samenwerking met verschillende hypotheek-
adviseurs (ook voor expat specialisatie) en collega
makelaars (taxateur of verhuur en beheer).

Wat biedt Anderz Makelaar?

Wij regelen alles van A tot Z. Wij houden u met beide
benen op de grond zodat u niet te snel en te veel
betaald bij aankoop en wij helpen u de emoties onder
controle te houden om voor u de beste prijs én
voorwaarden te onderhandelen bij verkoop. Wij zorgen
elke keer dat u precies weet waar u over nadenkt en
wat de afwegingen zijn. Kortom: zorgeloos.

U  wordt verliefd (liefde maakt blind)
Wij informeren, bespreken, onderzoeken,
onderhandelen, adviseren, monitoren, behoeden,
verhelderen en besparen…

Martin &
Quwendy

De EXPAT makelaar van Groningen
Expat Groningen (onderdeel van Anderz makelaar) is
de aankoop makelaar voor expats. De regels in
Nederland zijn vaak niet bekend en anders in eigen
land. Daarnaast is de taal vaak een barrière. Het hele
huisvestingsproces kan erg overweldigend en onzeker
zijn. Nu is een huis kopen al een vak op zich en moet je
op vreselijk veel (lokale) details letten. Anderz is
specialist en helpt expats om zich hier thuis te kunnen
laten voelen. Wij zorgen dat ze zich zeker en gesteund
voelen tijdens het hele proces. Expat Groningen is dé
aankoopmakelaar voor expats in Groningen en
omgeving. Het aantal (terugkerende) internationale
klanten groeit en al 22 jaar helpen wij expats van over
de hele wereld aan woonruimte. Expats die werkzaam
zijn bij bijv. de RUG, Shell - NAM, Philips, Kikkoman,
Siemens, Johnson en Johnson, IBM, Google, Groningen
Sea Ports Eemshaven en meer.

Martin dé aankoopmakelaar 
Velen kennen Martin Hammega als aankoopmakelaar.
Wel logisch, want landelijk is het aandeel
aankoopbegeleiding van de omzet van een
makelaarskantoor ongeveer 12% (bron: NVM). In
Groningen is dat ongeveer 22%, maar Anderz makelaar
heeft gemiddeld 50% omzet als aankoopmakelaar. Dat
zegt veel, heel veel. Als aankoopmakelaar is Martin élke
dag actief op de woningmarkt en weet daarom precies
wat er bij kopers leeft. Hier heeft een verkooptraject
natuurlijk ook groot voordeel van. Hij weet immers hoe
de koper kijkt, denkt, en wat die verwacht. Beter kun je
je verkoop niet voorbereiden! 

Gebundelde krachten
Omdat wij ons blijven aanpassen om u zo goed
mogelijk te helpen, werken wij met flexibele arbeid. In
de eerste plaats zal Martin de Go-To Guy zijn, maar we
bundelen krachten met verschillende externe partijen
om altijd compleet te kunnen leveren. 

Wie zijn wij?



Anderz Makelaar is de beste makelaar voor de
mensen op de woningmarkt in Groningen die open
staan voor samenwerking, voor goed advies, een
grapje maar ook een beetje ‘tegengas’. Wij zijn er
niet voor om te zeggen wat u wilt horen, maar om
het állerbeste voor u te realiseren.

Wat wij belangrijk vinden
De goede relatie met mensen is ons voornaamste doel.
Wij vinden het fantastisch wanneer er iemand bij ons
aanklopt die is verwezen naar ons kantoor door een
vriend, ouder, collega of familie. Of oud klanten die
steevast terugkeren tijdens veranderingen in hun
leven. Dat is het grootste compliment en dat is onze
werkelijke winst.

Waar Anderz Makelaar voor staat
Betrokken, uitvoerig en goudeerlijk. Anderz
makelaar is vooral een mensgerichte organisatie. Wij
baseren alle acties op verifieerbare argumenten
waardoor alles herkenbaar en inzichtelijk is. 

Martin is betrokken bij zijn klanten, hij is scherp en
adequaat en daardoor is niet alleen een lijntje snel
gelegd, ook de klanten houden van zijn grondig- en
directheid. 

De drempel is laag en de lijntjes zijn kort. Wij staan
naast de klant, we doen dit samen. Het gaat namelijk
niet alleen over huizen; maar om samenwerking,
vertrouwen & emotie.

Wat maakt Anderz Makelaar speciaal?
Waarom Anders?

Wij zien wij onszelf niet als de conventionele
makelaar. Wij zien en doen het net even Anderz.
Bovendien is ieder mens uniek en is ook elke
woning anders. 

Tevredenheidsgarantie. Anderz Makelaar gaat
voor die glimlach; voor voldoening en succes. Wij
geloven dat we met onze inzet, mentaliteit en
competentie tevredenheid kunnen garanderen.
Uiteraard hebben wij de markt niet volledig in de
hand maar wij zijn wel overtuigd van onze
service en kwaliteit. En zo niet, dan heeft het niet
zo moeten zijn en zit u nergens aan vast.
Anderz Makelaar staat (vaak zelfs tot in de
avonduurtjes) voor u klaar en heeft altijd een
oplossing of geruststellende antwoorden.
Doordat makelaars een percentage courtage
berekenen, kunnen de kosten behoorlijk oplopen
naarmate een huis meer waard is. Wij vinden de
verschillen te groot. Daarom hebben wij, naast
een gunstig percentage, de hoogte van de
courtage begrensd en geniet u sowieso
voordeel door te kiezen voor Anderz Makelaar!
Onze klantenkring bestaat voor een groot
gedeelte uit expats. We spreken de taal. Wij
hebben onze informatie en procedures
aangepast aan deze (dankbare) doelgroep. Wij
zijn de grootste expertise expatmakelaar in
Groningen. Ons netwerk is groot en dat is ook
een voordeel voor verkopers.

Wie is 
Anderz Makelaar?

Anderz Makelaar is ook gewoon mens. We zijn
echt. We zijn eigen. Wij blijven meebewegen met
de ontwikkelingen en wensen van vandaag. En we
gaan net een stapje verder in ons advies +
toelichting én in het signaleren en creëren van
mogelijkheden.
Naast onze benadering is ook onze uitstraling
informeel. Een verhuizing gaat namelijk niet
alleen om het huis en de prijs. Het is een gevoel.
Een thuis. Het is persoonlijk. En dat uit zich
bijvoorbeeld ook in onze woonbrochure, die het
uiterlijk heeft van een magazine wat iemand graag
zou doorbladeren bij de kapper of met een kopje
koffie op de bank. 
We leveren maatwerk. Bij ons staat u centraal.
Wij luisteren naar uw wensen, we denken mee en
passen aan. We streven ernaar om uw
verwachtingen te overtreffen.



Nederlands

Stappenplan verkoop
1. We leren u graag beter kennen 
Huis verkopen? In een eerste kennismakings-gesprek
horen wij graag wat uw situatie is en welke wensen u
heeft. Wij kunnen u uitgebreid adviseren en stellen
samen met u een plan op zodat uw wensen
werkelijkheid worden. Wij vertellen wat u van ons kunt
verwachten én leggen alle stappen duidelijk uit.

We komen graag bij u langs om de woning te
inspecteren. We kijken voornamelijk naar de grootte
van de woning, de ligging en de staat. Wat is het aantal
vierkante meters? Is de woning goed onderhouden? Zo
krijgen we een duidelijk beeld van de woning en
kunnen we een realistische inschatting maken van de
waarde.

2. Advies verkoopwaarde 
(GRATIS waardebepaling)
U wilt natuurlijk niets liever dan de beste prijs voor uw
woning. Hoe hoger die prijs, hoe beter, toch? Ook wij
willen verkopen tegen de beste prijs én met de
gunstigste voorwaarden! Maar we blijven wel
realistisch. 

Daarom voeren we ook een gedetailleerde
marktanalyse uit. We kijken naar vergelijkbare
woningen en maken een analyse van de buurt. De
informatie uit de woninginspectie en de marktanalyse
mixen we met onze eigen kennis en ervaring. 

Het resultaat: een verkoopadvies en een goede
inschatting van de verwachte verkoopwaarde. 

Verder adviseren we over de vraagprijs en de juiste
verkoopstrategie. Want een te hoge vraagprijs schrikt
mensen af en bij een te lage vraagprijs heerst al snel
de gedachte dat er vast iets mis is waardoor mensen
afhaken.

3. Communicatie
We maken een WhatsApp-groep aan, inclusief
AnderzOffice en de makelaar voor alle communicatie
omtrent het proces. Planning, onderhandelingen en
afspraken met partijen voeren wij in overleg met u uit.
Wij adviseren, maar uw wensen zijn bepalend.

4. Digitaal Verkoopdossier
Eerst zal het nodige papierwerk en wettelijk verplichte
verificatie afgehandeld moeten worden voordat wij
daadwerkelijk mogen starten. We moeten een
clientonderzoek uitvoeren en een identiteitscontrole
doen (wettelijke verplichting). Vervolgens wordt de
Opdracht ter Dienstverlening aangeboden ter
bevestiging van de gemaakte afspraken.

Daarnaast zal er een stortvloed aan informatie/
formulieren/ documenten opgevraagd worden over
de woning ter voorbereiding van de verkoop en die
bijdragen om aan uw meldingsplicht te voldoen. Geen
zorgen, wij helpen je daarbij! Dit alles wordt
overzichtelijk bijgehouden en gedeeld in uw eigen
digitale verkoopdossier.

5.   Promotie van de woning
Een woning verkoopt zichzelf niet zomaar. Daarom
stellen we samen een uitgebreid publiciteitsplan op
om de verkoop een boost te geven. We kijken welke
marketingmogelijkheden het beste passen bij uw
woning. Welke doelgroep past er bij uw woning zodat
we spreken in ‘de juiste taal’.

Hierbij zorgen we voor pakkende omschrijvingen en
gebruiken we promotiemateriaal, zoals: professionele
fotografie, plattegrond, 3D-fotografie en video's. In de
teksten vinden wij het een aanvulling als de verkoper
zelf (ook) een stukje schrijft. Deze tekst wordt ook in
de verkoopbrochure opgenomen die er bij ons uitziet
als een echt Woonmagazine!



---> Vervolg stappenplan verkoop --->

6. De woning verkoopklaar maken
Wij zullen werken aan de promotie van de woning,
maar u moet er zelf voor zorgen dat deze er netjes
uitziet voordat de eerste kijkers voor de deur staan.
Zorg dat je huis verzorgd en opgeruimd is, en dat de
meeste persoonlijke spulletjes zijn weggehaald.

Mogelijk is het waardevol om voor verkoop
verbeteringen aan te brengen aan de woning. 
De makelaar (en/of ons netwerk van specialisten) 
kijkt met u mee naar de mogelijkheden om een
optimaal resultaat te kunnen behalen. Uiteraard in
overleg met u.

7. De bezichtigingen begeleiden
Als u de appeltaart en verse koffie klaarzet;) nemen wij
de bezichtigingen over. Vaak voelen kijkers zich
prettiger als de verkoper zelf niet aanwezig is als ze de
woning aan het bekijken zijn. Zo durven ze vaak meer
vragen te stellen en opmerkingen te maken.

Wij kunnen daarom de bezichtigingen begeleiden.
Tijdens de bezichtigingen proberen we het gevoel van
de woning zoveel mogelijk over te brengen en zullen
we proberen te achterhalen waarom de kijkers
geïnteresseerd zijn (of waarom juist niet).

8. Tijd om te onderhandelen
En dan komen daar de eerste biedingen… Yes! Samen
met de geïnteresseerde partijen gaan we vervolgens
onderhandelen. Hierbij houden wij het hoofd koel en
halen we het maximale uit de onderhandelingen.
Zodat uzelf én de uiteindelijke koper tevreden zijn.

Niet altijd zal de hoogste prijs het beste bod zijn.
Soms kan een lager bod zonder verdere
ontbindende voorwaarden wijzer zijn dan een
hoger bod met allerlei onzekerheden. Ook hier
houden wij rekening mee en zullen wij dit met u
bespreken.

9. De koopakte
Zijn de onderhandelingen geslaagd? Dan maken we de
verkoop officieel met de koopovereenkomst! Alle
gemaakte afspraken worden vastgelegd in een
koopovereenkomst, ook wel koopakte genoemd.
Daarin staan de rechten en plichten van de
verkopende én kopende partij. De juridische taal in
deze akte is soms niet helemaal begrijpelijk. Wij
nemen deze met u door, zodat u met een gerust hart
uw handtekening kunt zetten! Ook zorgen wij ervoor
dat de overeengekomen termijnen en verdere
afspraken worden nageleefd, zodat de overdracht bij
de notaris zorgeloos verloopt. Als alle handtekeningen
zijn gezet, is de koopovereenkomst gesloten.

10. Gefeliciteerd!
De koopovereenkomst gaat vervolgens naar de
verkoopmakelaar en die stuurt het geheel naar de
notaris. De notaris stelt een datum en tijd vast voor de
eigendomsoverdracht, het moment waarop de akte
van levering wordt ondertekend.
Voor de eigendomsoverdracht controleren we samen
of alle gegevens kloppen. En als u uw handtekening
heeft geplaatst bij de Notaris onder de akte van
levering én als die is ingeschreven bij het Kadaster,
bent u officieel geen eigenaar meer van de woning.

En dan… PROOST! Uw huis is verkocht! Of u nu gaat
voor een grotere woning, een kleinere woning of
helemaal geen woning (backpacken door Australië?),
een volgende fase is aangebroken. Nieuwe deuren
gaan open.  GEFELICITEERD!



DIENSTVERLENING VERKOOP

DOSSIEROPBOUW & CONTROLES
Wijzen op informatieplicht verkoper: 
Lijst van zaken en vragenlijsten
Checken bouwkundig (indicatie van kosten op
korte en lange termijn)
Checken evt. bevingsschade en subsidies
Kadastrale + gemeentelijke recherche 
Checken juridische documentatie en regels 
Uitzoeken VVE en eigendomsconstructies
Organiseren van energielabel (als deze nog
ontbreekt)

OPSTARTEN & PUBLICATIE
Plaatsen TE KOOP BORD
Publicatie Funda Basis
Verkoopplan en vraagprijsadvies
Onze toewijding en expertise

Standaard; opstartkosten vooraf te voldoen

MEDIA & MATEN
Advies over verkoopklaar maken woning
Professionele fotograaf (foto's en video)
Plattegronden en meetrapport 
Evt. extra bijv. 360 virtual tour of drone 

INTAKE
Kennismakingsgesprek  
Beoordeling van het pand
Gedetailleerde marktanalyse
Prijsberekening
Waardebepaling

Dit gesprek is gratis en geheel vrijblijvend

PROMO
Advertentietekst schrijven
Opmaken van brochure (in magazine style)
Pre-promotie Socials en onze Website
Netwerken en diverse (internationale)
organisaties contacteren
Adverteren op diverse woningwebsites

PLANNING & BEZICHTIGINGEN
Afhandeling planning + communicatie
bezichtigingsaanvragen 
Verzorgen van bezichtigingen
Meerwaarde van de woning uitlichten,
Maar ook gebreken benoemen
Oplossingen en mogelijkheden schetsen

ONDERHANDELEN & INSPECTIE
Onderhandelingen met potentieel koper(s)
Reiken tot de beste prijs én voorwaarden
Monitoren 3 dagen bedenktijd en ontbindende
voorwaarden
Gemaakte afspraken bewaken
Inspectie begeleiden

KOOPAKTE & BEGELEIDING T/M NOTARIS
Afspraken, rechten en plichten omzetten in
juridische taal 
Koopovereenkomst opstellen 
Alle documentatie van de woning overdragen 
Uitleggen van het juridische document 
De koopakte laten tekenen door beide partijen 
Alle stukken overleggen aan de notaris ter
voorbereiding van de overdracht

Wij helpen u graag weer bij de verkoop in de toekomst !

Vraag nu een gratis waardebepaling bij ons aan.
Krijg gratis en vrijblijvend een verkoop advies en een plan.

https://anderzmakelaar.nl/diensten/waardebepaling/



NADELEN ZELF VERKOPEN -  VOORDEEL VAN EEN VERKOOPMAKELAAR

U bent geen professional
Een makelaar doet dit dagelijks. Of het nu gaat om
bezichtigingen, foto's, inhoud of onderhandelingen,
een makelaar kan bepaalde tactieken en connecties
inzetten om het meest uit de verkoop te halen. Een
professional geeft veel mensen (geïnteresseerden) een
gevoel van vertrouwen. Een stukje zekerheid.
Daarnaast zit de duivel altijd in de details; bepaalde
woordkeuzes kunnen grote (juridische) effecten
hebben. Ook hebben we een schat aan mensenkennis.
De persoon die het hardst roept dat het een
droomhuis is, koopt het nooit en wij weten waarom.

Bent u zeker van de vraagprijs?
Normaliter geeft een makelaar u een richtprijs. Nu
kunt u natuurlijk een waardebepaling laten uitvoeren
om uw woning voor een goede prijs op de markt te
zetten. Maar wanneer een belang-stellende een bod
doet, is het moeilijk om in te schatten of het bedrag
realistisch is. Dit hangt namelijk af van verschillende
factoren zoals bouwjaar, woonoppervlak, mogelijk
achterstallig onderhoud en de mate waarin de woning
verduur-zaamd is. De emotionele waarde is niet reëel. 

Onderhandelen is een vak apart
Hoe komt u tot de beste deal. De hoogste prijs alleen
is niet interessant, wat komt erbij kijken, hoeveel
zekerheid heeft u, welke details zijn belangrijk en wat
als een koper het niet eens is met uw verhaal en lager
biedt. Wijst u die af of gaat u het gesprek aan?
Vasthouden aan een bepaalde prijs kan u ook de beste
koper kosten. En wat soms geneuzel lijkt, kan heel
voordelig uitpakken voor u. Wij doen het dagelijks,
kennen de nuances en weten er altijd het beste voor u
uit te halen. 

Wie kent het huis beter dan uzelf? 
U bent ervaringsdeskundige en weet het beste
de details van uw woning te vertellen. 
Zelf de controle en verantwoordelijkheid
Niemand die u verteld hoe het beter kan.
Persoonlijk 
U kunt tijdens de bezichtigingen zelf oorde-len
wie het beste bij het huis zou passen.

Flexibeler met bezichtigingen 
Niet aan kantoortijden gebonden.
U bespaart op makelaarskosten
Echter de kennis & kunde van de makelaar zal u
juist geld opleveren. Dit is een afweging.
Zelf doen waar u goed in bent 
De ‘moeilijke’ dingen kunt u eventueel over-
laten aan de professionals.  Samenwerking.

Persoonlijk
Waar het een voordeel kan zijn om persoonlijk contact
te hebben met de geïnteresseerden, kan het ook een
nadeel zijn. Het kan ook vervelend aanvoelen als
mensen bijvoorbeeld negatieve aspecten van de
woning benoemen. De makelaar fungeert als filter en
helpt om de emotie buiten de deur te houden.

Je mannetje staan tegenover een
aankoopmakelaar
Natuurlijk zijn makelaars ook maar gewoon mensen.
Maar wanneer er een professional tegenover u staat
met doeltreffende vragen, argumenten en jaren
ervaring dan kan dit mogelijk intimiderend zijn. Een
verkoopmakelaar wordt daar niet warm of koud van.
Wij zeker niet, want we bereiden ons altijd goed voor
en bezitten alle kennis die nodig is voor goede
informatie maar ook kritische vragen en harde
onderhandelingen. 

Juridische taal
Wist u dat een voorlopig koopcontract niet eens
bestaat? En dat u niet zonder consequenties een optie
kan nemen op een huis? En zo zijn er nog veel meer
termen die juridisch een compleet andere betekenis
hebben dan in de volksmond. Dat is een risico.
Doordat in Nederland altijd alles goed geregeld is,
vertrouwen we overal blindelings op. Dat is op zich
prachtig, maar een huis verkopen is keihard
zakendoen. U kunt niet achteraf zeggen dat u het
anders bedoeld had. Het gaat erom wát er wordt
gezegd en belangrijker nog: wat er op papier staat. Wij
weten hoe we woorden kunnen inzetten om ons doel
te halen. Uw doel...

Waarom een Verkoopmakelaar ?
VOORDELEN VAN ZELF UW HUIS
VERKOPEN



Wij gaan nét dat stapje verder in ons advies + toelichting én in het signaleren en creëren van
mogelijkheden. Wij zijn verhelderend waar u nog onzeker bent. En we beredeneren samen met u zodat
u zeker bent van de juiste beslissing.

Zo hebben we starters altijd behoed voor het maken van te hoge schulden, hebben we koppels in
scheiding en mensen in de financiële crisis geholpen schuldenvrij te verkopen, beleggers gewezen op
de nieuwe woningwet en opkoopbescherming, expats de afwijkende regels in Nederland uitgelegd,
ouders verteld over de fiscale consequenties bij het kopen van een woning voor hun studerende kind
en dromers geattendeerd op de bouwkundig & juridische valkuilen, unieke oplossingen bedacht
waarmee uiteindelijk verkoper én koper beide hun voordeel doen en daarbij vele, vele geholpen om in
hun droomhuis te kunnen gaan wonen. 

Hier leest u een aantal praktijkvoorbeelden om een indruk te krijgen van onze meerwaarde: 

Sleutels uit Maleisië
We ontvingen vorig jaar zomaar een set sleutels per
post uit Maleisië. Een dag later kwam een verhelderend
emailtje. De sleutel kwam van een expat die we 15 jaar(!)
geleden hebben geholpen met het kopen van een
appartement. De man was intussen vanwege zijn werk
weer naar het buitenland verhuisd en hij had zijn
appartement in Nederland in de verhuur. Nu wilde hij
het verkopen en hij was al vastbesloten dat wij dat
moesten doen: “want dan weet ik dat het goed komt”. Er
werd niet gevraagd naar de vergoeding, de werkwijze of
de marktwaarde. “Stuur alleen de koopakte maar op, 
ik weet dat je je uiterste best voor me doet”. Deze
oud-klant stuurt nog steeds kennissen onze klant op.

30K bespaard
Samen met onze klant hadden we dé woning bezichtigd,
dit was hun droomhuis. Onze zoeker wilde direct al
maximaal bieden want, zo was de gedachte, “je moet
toch minimaal 10% overbieden om kans te maken?”
Bovendien werd de suggestie gewekt dat we haast al
hadden misgegrepen en dus over de brug zouden
moeten komen om nog kans te maken.. Door onze
marktkennis, maar zeker ook mensenkennis maakte het
praatje van de verkoopmakelaar op ons niet veel indruk
en startten wij, geheel AnderZ, met een bod nog ver
onder de vraagprijs. Hij pruttelde eerst wel even, maar
door onze overtuigende tegenargumentatie ging de
makelaar toch overleggen met zijn klant. Uiteindelijk
hebben wij aangekocht voor maar een fractie boven de
verkoopprijs en hebben wij de koper ruim 30K
bespaard door zakelijk te blijven en niet mee te
gaan in zijn emotie. 

Clausule koopakte
Bij een open huis bezocht onze koper een woning en
wilde vervolgens rustig de tijd nemen om alles te bekijken
en eventueel nog een keer te bezichtigen. Dankzij onze
actieve aanpak als makelaar, regelden we snel een tweede
bezichtiging. Tijdens deze tweede bezichtiging liepen we
door de woning en wezen onze klant op bouwkundige
aspecten die aandacht nodig hadden of vervangen
moesten worden. Hij was aangenaam verrast door onze
grondige observaties, vooral wat betreft grotere zaken die
hij zelf had gemist. Met onze goede tegenargumenten
hebben wij de prijs met 25K kunnen verlagen. Bij het
opstellen van de koopakte merkten we op dat er geen
clausule was opgenomen voor de beloften die tijdens het
openhuis waren gedaan. We besloten niet akkoord te
gaan zonder deze clausule en vroegen de
verkoopmakelaar om met de verkopers te praten over het
uitvoeren van de beloofde werkzaamheden. Vervolgens
hebben we voor de achterstallige werkzaamheden een
vergoe-ding van €1.500 geregeld. Onze makelaar heeft
zichzelf ruimschoots terug verdiend door scherp te
zijn en doordat hij slim ‘durft'  te onderhandelen.

Hoogste bieder
Sommige mensen vinden het fijn om bepaalde dingen
zelf te doen tijdens de verkoop van hun woning. Eén van
deze verkopers werd tijdens het biedingstraject toch
heel zenuwachtig. Ze wilde het liefst meteen akkoord
gaan om er maar vanaf te zijn. Op haar verzoek hebben
wij het traject verder opgepakt. En wij merkte al vrij snel
dat het mooie voorstel van deze bieder op losse
schroeven stond. We besloten daarom te gaan praten
met bieder 2. Daarmee kwam er meteen duidelijkheid
en zeker-heid. De hoogste bieder was nog afhankelijk
van de verkoop van de huidige woning en had nog geen
goed advies gehad over de financiën. Nummer 2 wel én
had spaargeld achter de hand. Kortom: in plaats van
meerdere weken in twijfel ivm voorbehoud financiering,
wat mogelijk eindigt in ontbinding, hadden we nu een
koper die zonder twijfel diréct de woning kon afnemen.
We hebben de verkoper veel tijd (en daarmee
hypotheekkosten) en onzekerheid bespaard! 

De hoogste bieder is niet altijd de beste. Vaak zit het
hem in een extra vraag, interpretatie van een woord en
als verkoper zijn er vaak (terechte) emoties waardoor er
een blinde vlek ontstaat. Onze expertise komt op dat
moment om de hoek om voor u de rust, duidelijkheid én
zekerheid te scheppen.
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